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【鈴木ＤＭライター事務所のロゴマーク】

鈴木ＤＭライター事務所と
関わりのある全ての人が

招き猫ちゃんのように
人とお金を引き寄せて、

えびす様のようにニコニコと、
そして、ブタさんのように

まるまる豊かなビジネスと人生を。
鈴木ＤＭライター事務所
代表の鈴木光治です。

【良客万来通信】発行者
　【良客万来】とは、広告作りを通じて１人でも
多くの良いお客様を集めて、あなた様の末永い
お店の繁盛に貢献したい。・・・その想いを込
めた当事務所のコンセプトです。　
　数多くの広告業者の中から私を選んで頂いた
あなた様が抱える集客の悩みに応えたい。
　その想いから、日々、良いお客様から反応が
取れる広告作りのレベルアップに取り組んでい
ます。

　　【発行者からひとこと】

【良客万来通信】は、お名刺を頂いた方などご縁の出来た方にお届けしています。
不要の方は、大変お手数ですが、弊所ホームページ（https://kyoukan-copy.com)に、購読解除専用メールフォームを設け
ています。このメールフォームよりお知らせください。
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　昨年後半から悩みのタネだったアトピーの湿疹が、今年の５月
過ぎから、ついに・・・顔と頭皮の中にも出てきました。
　そんなわけで、散髪にも行けず髪は伸び放題（髪切りたいよ・
・・。）　「汚い、カッコ悪い、みっともない」「こんな顔で人に会
いたくないよ・・」としばらくは事務所で引きこもり状態でした。
　しかし、いつまでも泣き言は
言ってられないので、８月から
この顔で営業再開します。

汚い顔でコンニチハ。

ビフォー・アフター

【大切なお知らせ】
　①フェイスブックのアカウントを削除しました。

　②良客万来通信は、次号よりいつ発行するかわからない” 不定期気まぐれ発行” になります。（季節毎の年４回は発行したいと考えてはいます。）

　フェイスブックは、自分から情報を出すこともなく、時々思い出したように人様の情報を見るだけの” ラジオ状態” でした。（せっかく見ても” いいね” を
押さない薄情者でした。ごめんなさいね。）正直、今はフェイスブックの必要性を感じていないので、思い切ってフェイスブックのアカウントを削除しました。

８月のちょっと変わった記念日
　（私の独断で選んだ、ちょっと変わった記念日をご紹介します）

    　すぐに役立つ３６６日記念日事典　創元社刊より
この本は、雑談や「販促キャンペーンをしたいけど、キャンペーンを
する理由がない」時など、ネタに困っている時に活用できますよ。

編集後記 

朝の連続ドラマで話題になった、アレの日

８月２５日　チキンラーメン誕生の日（即席ラーメン記念日）

　今、外歩きはハンチング
を深めにかぶって、おまけに
濃い色のサングラス。
　かなり怪しいかも・・。

広告担当者様がいない小さなお店と小さな会社のための
良いお客様を集める” 良客万来チラシ” 作ります。
鈴木ＤＭライター事務所　代表　鈴木光治

〒553-0003　大阪市福島区福島４丁目６－２
吉川産業ビル２０６号室

定休日   :   土曜日と祝祭日 
営業時間  :  朝６時３０分～１５時
（日曜日：朝８時～１５時）
近隣の方なら、営業時間前の朝の爽やかな時間に
打合せが出来ます。

ホームページ：  https://kyoukan-copy.com
メール  :   info@kyoukan-copy.com
携帯電話  :   080-2434-5395 
※お電話に出られない事が多いので、お問い合わせ等は
メールで頂ければ大変助かります。
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玄関が２つありますので、
右側の吉川産業ビルの玄関から
お入りください。２階に上がって、
右側に当事務所があります。

　１９５８（昭和３３）年のこの日、インスタントラーメンの第一号
「チキンラーメン」が日清食品より発売された事に由来する。
　「おいしくて保存が利き、手間がかからず安くて安心」という５つ
の条件をクリアして、商品化することに成功したという。

　私のホームページは独学・完全自作です。
　そのため SEOとか、そういったアクセスアップの施策は全く
わかりません。
　しかし・・なのですが　【大阪市福島区　広告屋】と検索すると・・
いつの間にか、地図検索の一覧画面で、ライバル会社を押しのけて
上から３番目に表示されるようになっていました。（７月２４日現在）
　グーグルさん。
本当にありがとう
ございます。

　　そんな鈴木ＤＭライ
　ター事務所のホームペ
　ージはこちら。
　　スマホ対応済みです。

　

人を動かした究極の” 爆売れ広告” 実例集
　ある著名なコンサルタント氏が、このような事を
お話ししていました。

　「いい商品なのに、なぜ売れないの
だ・・」とお悩みの実店舗を持つ商店
主様、販促担当者様には必読の１冊で
すよ。

商業界 刊 １８００円 +税 　驚きの事例が帯の裏面にも

大阪市福島区　広告屋

グーグルさん、ありがとうございます。

POP の学校 校長  山口茂 著

　情報が変われば、（お客さんの）行動が変わる
情報、つまり「お客様に何を伝えるか」
を考え抜いたことで、売れなかった商
品が” 異常値続出” 爆売れ♪した１０３
の実例満載。

アイスが恋しい盛夏号

商売人の最大の武器　それは・・・
あなたも持ってる” コトバを生み出す脳ミソ” だッ！


